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Année 2008, Changement de cycle
pour le marché de I'immobilier,
Changement de mandat pour les élus,
Changement de dimension pour
Adéqguation : +32 % de CA en 2007

Face & un marché de I'Immobilier en pleine
mutation, @ I'heure ou les prix confinuent
d'augmenter, ou les taux d'intéréts se ten-
dent, Adeguation, né & Lyon et spécialisé
dans les services dédiés aux professionnels
de l'immobilier, affiche sa bonne santé. Avec
une croissance de 32 % en 2007 ef un CA de
3.2 M€ Adéguation se positionne
aujourd’hul comme un acteur référent du
secteur.

Alors que le marché de I'Immobilier connait
un profond changement, Adéquation,
société lyonnaise, a fait le pari de se spécia-
liser dans les activites de services dédiées
aux professionnels de I'immobilier : observa-
tion des marchés, missions d'études et de
consell. La pertinence de ses outils ef de ses
méthodes a su gagner la confiance des
principaux acteurs du marché, opérateurs
publics ou privés, collectivites locales ou ter-
ritoriales...

Nouveaux cycles, nouveaux reperes

Dans un confexte de fort renouvellement,
tant des conditions de marché que des stra-
teégies des opérateurs et des collectivités, Il
est vital de disposer d'outlls adaptés G ces
nouvelles mutations.

Les progressions de prix constatées notam-
ment au cours de ces deux dernieres
années, difficilement maitrisables par les
opérateurs, de méme que ['évolution
récente et importante des taux d’intérét, ont
changé la donne pour les acgquéreurs,

Les opérateurs se dolvent de travailer
aujourd’hui & repositionner leur offre, qu'il
s'agisse des prix, des produits, ou encore du
choix d'implantation de leurs réalisations.
D'ou I'enjeu pour eux de bénéficier d'outils
d'aide @ la décision, fiables, quileur permet-
tent de prendre la bonne mesure du mar-
ché et de ses évolutions.

Agence Sophie Turion

Adéquation est ainsi pertinente pour les
aider

- dans l'information détaillée sur les marchés,
analysée sur plus de 30 départements
majeurs en France,

- dans l'identification de nouveaux marchés,
- dans |'étude d’opportunité fonciére, de
positionnement de programme, de diagnos-
tic commercial ou d'arbitrage patrimonial. ..
C'est ainsl qu'Adéquation consellle
aujourd'hul les plus grands groupes francals
de promotion immobiliere, qu'll s'agisse de
leurs orientations @ moyen terme, que du
fonctionnement de leurs nouveaux projets.
Nouveaux mandats, nouvelles ambitions
urbaines

Parallélement, les élections municipales
étant passées, un nouveau souffle doit &tre
donné aux projets développés par les villes
et les agglomeérations. Or, face d la mutation
du marché, les responsables de collectlvités,
élus comme fechniciens, ont besoln de par-
tenaires a la hauteur de leurs enjeuy,

Il s'agit par exemple d'assurer le développe-
ment de leur terrifoire par une palitique fon-
ciére active, de poursulvie la politique de
renouvellement urbain, de se dofer d'outils
stratégiques de programmation (PLH...) ou
de suivi des actions publigues (observatoires
de I'habitat..). | leur faut, aussi agir en
faveur de la constitution d'une offre (loge-
ments, bureaux, commerces, equipements)
en reponse aux attentes des ménages
comme des entreprises.

Un changement de dimension en passe de
réussir

La pertinence de la société lyonnaise s'ap-
pule sur son expertise, mais aussi sur le virage
qu'a su prendre |'entreprise.

Depuis 2 ans, Adéquation s'est en effet
lancé dans une nouvelle phase de son




!

développement, en se dotant d'une dimen-
sion nationale et d'une structuration adé-
quate de son organisation interne.
Aujourd’hui, la société s'arficule autour de 5
podles de competences |

Bangues de donnees

Observatoires Immobiliers

Etude et consell aux opérateurs

Etude et consell aux aménageurs et collec-
fivités

Assisfance au pilctage

En développant sa connaissance des mar-
ches par I'élargissement de ses bangues de
données immobilieres (30 agglomérations
majeuras du territoire sont observées pério-
diguement), Adéquation met G la disposition
des acteurs du marché, opérateurs publics
ou prives, des outils ancrés dans la realité la
plus concréte (conjoncture, concur-
rence...).

De méme, en mettant ces informations a la
disposition des fédérations professionnelles
de promoteurs/constructeurs et des collecti-
vités, la société lyonnaise participe & la
création d'observatoires de I'nabitat sur
nombre de territoires regionaux.

En 2007, 490 études ont &été ainsi réalisées
pour le compte d'opérateurs et 40 pour le
compte d'aménageurs ef de collectivités.
30% des missions ont &té réalisées dans la
région Rhone-Alpes (dont 1/3 dans le
Rhone) et 70 % dans le reste de la France.
Ainsl, Adéquation, par exemple, intervient a
Nice, Lile, Bordeaux, Toulouse, Rouen, Dijon,
Nantes, Marseille. ..

De fait, Adéquation, né & Lyon, est devenu
un des partenaires référents des opérateurs,
privés ou publics, comme des aménagedurs,
des collectivités ou des etablissements
publics pour les conselller sur leurs opérations
et leurs strategles de développement.

C'est aujourd’hui le cas sur tous les seg-
ments du marché | habitat, commerce et
immobilier d'enireprise.

Enfin, les missions d'assisfance & maitrise
d’ouvrage donnent une suite opérationnelle
@ cerfaines missions de consell,

Des résultats et des perspectives

Apres avoir réussi sa réorganisation Infterne,
Adéquation s’est installé dans de nouveaux
bureaux (1.000 m2 dans le 6&me anondisse-
ment de Lyon), particuliérement fonction-
nels. La société, implantée & Lyon,
Montpelier et Nice, a procédé en 2007 &
une opération de croissance externe, avec
le rachat d'Arsh Marketing, trés bien implan-
tée sur son marché. Cette acquisition Iui per-
met ainsi d'élargir ses compétences & I'ur-
banisme commercial, Dans un contexte
économigue morose, la société a réalisé en
2007 un chiffre d'affaire de 3.180.000 euros,
soif une croissance de +32%. Parallélement,
son effectif a crli de 16 %, avec 'arrivée de
11 nouveaux collaborateurs.

Mais Adéguation ne compte pas s'aréter
1. Elle souhaite pour les 3 ans & venir un ren-
forcement de ses positions par la poursuite
de la politique actuelle de conquéte de
parts de marché, de nouveaux investisse-
ments et reafirme une volonté de crois-
sance (inferne ou externe).

« Méme si les progrés réalisés en 2007 sont
fres  encourageants, souligne Arnaud
Anjoras, Président d'Adéquation. nous
devons poursuivre dans cette direction afin
de nous afffmer comme le partenaire réfé-
rent en matiére de services aux acteurs
immabiliers et ce, dans toutes les régions de

France. »




